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Werden Sie Partner der dbfp!
Unser Beratungsansatz — ganzheitlich und eigenstandig.

Die dbfp ist ein eigenstédndiges Beratungshaus, das allein und ausschlieBlich dem Interesse unserer Kunden verpflichtet ist. Aus
dieser Verantwortung heraus stehen wir fir hochste Qualitat. Im persdnlichen Miteinander arbeiten wir daran, unsere Kunden

mit bestmoglichen Ergebnissen in allen wirtschaftlichen und finanziellen Fragen dauerhaft zu Gberzeugen. Das gelingt uns auch
deshalb, weil wir im Sinne einer umfassenden und optimalen Kundenberatung in allen Geschaftsfeldern nach dem Best-Select
und Best-Advice Ansatz arbeiten. Dabei haben wir als Anlageberatung flr die Furst Fugger Privatbank™ im Rahmen einer offenen
Produktstruktur Zugang zu Uber 500 Anlageprodukten. Ebenso kooperieren wir mit weiteren 250 Banken und Bausparkassen
und Uber 60 Versicherungsgesellschaften.

Professionalitat und Verlasslichkeit sind Voraussetzung fiir ein dauerhaftes Geschéftsverhéltnis. Genau diese Grundsatze Uber-
tragen wir auf den Umgang mit unseren Beratern. Denn neben Qualitat ist Kontinuitat der Schltssel fir den gemeinsamen Erfolg.

Die Beratungs- und Produktfelder:
db‘f Deutsche Beratungsgesellschaft
fiir Finanzplanung
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*Die Anlageberatung und die Anlagevermittiung im Sinne des Kreditwesengesetzes (KWG) biete/n ich/wir Ihnen als vertraglich gebundene/r Vermittler im Sinne des KWG im Auftrag, im Namen und fir Rechnung der
Furst Fugger Privatbank Aktiengesellschaft, Maximilianstr. 38, 86150 Augsburg an. Weitere Informationen finden Sie im Impressum der Homepage der dbfp (www.dbfp.de)
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Anlageberatung fiir die q'
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Vorsorgeberatung, Versicherungen

Sicherheit, Rendite, Verfiigbarkeit.

Bei jedem Anleger stehen andere Ziele im Vordergrund, flr die
er seine Gelder investiert. Identisch hingegen sind die Faktoren,
die bei einer Investition eine entscheidende Rolle spielen: die
Sicherheit, die Rendite und die Verfligbarkeit.

Grundsaétzlich sind Anleger bestrebt, in jeder der Kategorien
optimale Ergebnisse zu erzielen. Der Wunsch, alle drei Ziele
gleich stark zu bertcksichtigen, ist nachvollziehbar, in der
Realitat jedoch ohne Kompromisse nicht moglich.

Um die persodnlichen Wiinsche und Ziele eines Kunden in
Ihrem Anlagekonzept umzusetzen und das bestmaogliche
Anlageergebnis zu erzielen, kénnen Sie bei der dbfp auf eine
Architektur von Uber 500 Fonds und ETFs zugreifen.

Finanzierungs- und Bauspar-

beratung

Die optimale L6sung fiir individuelle
Finanzierungswiinsche.

Die meisten Menschen nennen immer noch die Immobilie als
Wunschziel Nummer 1. Das kann das eigene Haus, die eigene
Wohnung, ein Feriendomizil oder auch ein Mehrfamilienhaus
als Kapitalanlage sein.

Ganz gleich, ob es sich dabei um einen Neubau, den Erwerb
einer gebrauchten Immobilie oder eine Renovierung handelt:
Um Kunden die ideale Losung flr ihre Finanzierungswiinsche
anzubieten, arbeiten Sie hier mit unseren Premiumpartnern
zusammen. Das versetzt Sie in die Lage, die glinstigsten
Konditionen mit der gréBtmaoglichen Planungssicherheit ge-
wahrleisten zu kdnnen.

und Versicherungscheck

Die Rente ist sicher...

Heutzutage ist jedem bewusst, dass eine zusatzliche private
Vorsorge zur gesetzlichen Rente fast unabldssig ist. Diese wird
auch vom Staat zunehmend geférdert.

Geforderte, betriebliche, private und flexible Altersvorsorge:
Die Moglichkeiten fur den individuellen Vermogensaufbau zur
Altersabsicherung sind vielfaltig. Bei der Entwicklung eines
lebensphasenorientierten Konzepts kbnnen Sie unabhangig
auf die jeweils besten Anbieter am Markt zugreifen und so die
Zukunftsplanung unserer Kunden umsetzen und aktiv mit-
gestalten.

e Beratung in allen Fragen der Vorsorgeplanung und
Absicherung

e Versicherungscheck: Sie suchen flr unsere Kunden das
beste Preis-Leistungsverhaltnis aus tber 60 fihrenden
Versicherungsgesellschaften in den Sparten Leben,
Biometrie, Kranken und Komposit

¢ Analyse bestehender Versicherungen Uber eines der besten
Vergleichsprogramme am Markt

e Vorsorgecheck: Sie berechnen fur Kunden die Rentenliicke

¢ Rentenschatzung: Wieviel Rente benttigt ein Kunde im Alter
(zuséatzlich)?

o Berufsunfahigkeitsabsicherungs-Analyse
e Zulagen und Forderberechnung

e Riester und Rurup

e Kranken-und Zusatzversicherungen

e bAV — betriebliche Altersvorsorge

* Analyse der fuhrenden Anbieter in allen Bereichen der
Vorsorge, Absicherung und Versicherung

*Die Anlageberatung und die Anlagevermittiung im Sinne des Kreditwesengesetzes (KWG) biete/n ich/wir Ihnen als vertraglich gebundene/r Vermittler im Sinne des KWG im Auftrag, im Namen und fir Rechnung der
Furst Fugger Privatbank Aktiengesellschaft, Maximilianstr. 38, 86150 Augsburg an. Weitere Informationen finden Sie im Impressum der Homepage der dbfp (www.dbfp.de)
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Mit uns machen Sie Karriere Reprasentanzen der dbfp

Gehen Sie lhren eigenen Weg. Mit uns markieren Sie einen neuen

Bei der dbfp agieren Sie als selbststdndiger Unternehmer im Lebensabschnitt.

Unternehmen. Mit besten Perspektiven flr qualifizierte und
engagierte

VERMOGENSBERATER/INNEN

Wie weit Sie auf dem Weg in die berufliche Unabhangigkeit 'ﬂ
auch sind: Bei der dbfp konnen Sie sich der Unterstitzung

. . . -«
durchweg starker Partner sicher sein. Unser bundesweites ! -
Vertriebsnetz umfasst derzeit 28 Reprasentanzen mit Uber !
65 Beratern und Beraterinnen (Stand 01/2018).

%.T, il

STUTTGART, MANNHEIM, KARLSRUHE, REUTLINGEN,
ETTLINGEN, OFFENBURG, FREIBURG, EMMENDINGEN,
GERNSBACH/SCHWARZWALD, RAVENSBURG, BODENSEE,

Die Vertriebsunterstiitzung

Wir begleiten Sie. Heute genauso wie morgen.

Auf allen Informations- und Kommunikationsebenen investieren VILLINGEN-SCHWENNINGEN, MUNCHEN, GRUNWALD,
wirin Ihre Zukunft. Dazu gehort: FREISING, NURNBERG, SCHWARZENFELD, DINKELSBUHL,
* Professionelles Marketing, individualisiert und SAARBRUCKEN, KAISERSLAUTERN, PIRMASENS, LANDAU,

zielgruppengerecht (z. B. eigene Berater-Homepage) FRANKFURT, BAD HOMBURG, WIESBADEN, REMSCHEID,
e Keine IT-Kosten BONN, HAREN/EMS, HAMBURG, AHRENSBURG, BERLIN

 Exzellente Beratungstechnologie und -tools (z. B. fir neue
Gesetzgebung zu MIFID II)

Vertragsabschluss mit E-Signatur Gber Smartphone oder Tablet I€ Honorierung

e Zugriff auf Verwaltungsprogramm Gber App fur Berater und

Jetzt macht sich lhre Leistung auch bezahlt.

Kunden
« Individuelle Live-Videoberatung zur Kundenkommunikation Wir bieten Ihnen funktionstibergreifend Top-Konditionen:
* Provisionssatze bis zu 70 % der Bruttoertrage
Als Berater fiir die dbfp haben Sie * Bestandsprovision im Wertpapier- und Versicherungsbereich
keine Produkt- oder Absatzziele. * Service-Fee-Modelle

Uns ist weit mehr daran gelegen, stets die Objektivitat
im Sinne der KundenbedUrfnisse zu wahren.
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Zahlen und Fakten zur dbfp

Damit Sie sich ein Bild von unserem Potenzial
machen konnen.

In den letzten funf Jahren verzeichnet unser Unternehmen

ein durchschnittliches Umsatzwachstum in Hohe von ca.

20 % p.a. Das zeigt: Unser ganzheitlicher Beratungsansatz

ohne beraterseitige Zielvorgaben nach dem Best-Select und

Best-Advise-Prinzip (ber alle Geschéftsfelder hinweg zahlt

sich dauerhaft aus. Dieses Umfeld, verbunden mit unserer auf

KundenSChUtZ/Renteande" Partnerschaft ausgerichteten Unternehmenskultur, stellt eine

stabile Grundlage fur den langfristigen wirtschaftlichen Erfolg

der dbfp und seiner Geschéftspartner dar.

Was lange wahrt, wird immer besser.

Sie kdnnen sich bei uns auf einen Karriereschritt verlassen,
der vom Start weg systematisch planbar ist. Nach erklarter
Zustimmung der Partnergesellschaften ist es Ihnen als Ver-
mogensberater der dbfp zum Beispiel auch nach Beendigung ’
unseres Vertragsverhaltnisses gestattet, die von lhnen ge-
worbenen Kunden weiter zu betreuen.

Dazu mehr in unserem Pressespiegel.

Sofern Sie Kundenbestéande bei Ihrem Ausscheiden in der dbfp
belassen, erhalten Sie von den Abschluss-, Abschlussfolge-
und Bestandsprovisionen weiterhin einen fest vereinbarten
Provisionsanteil. Uber die lhnen zustehenden Provisionsan-
spriiche rechnet die dbfp monatlich ab.

Highlights

In jeder Phase fiir Sie da.

« Moderne Produktarchitektur —
Top-Vergiutungsmodell

- Top Bank Branding durch die
Fiirst Fugger Privatbank im Bereich
Anlageberatung

- Professionelle Marktzugangs- und
Vertriebsunterstiitzung

« Vorschussregelungen zur Liquiditats-

unterstiitzung PRESSESP'EG EL

- Rentenmodell — Aufbau der eigenen
Altersvorsorge
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Pressemitteilung 08. Dezember 2017

dbfp — Deutsche Beratungsgesellschaft
fiir Finanzplanung auch in 2017 unter den

Wachstums-Champions!

Die dbfp - Deutsche Beratungsgesellschaft fir
Finanzplanung gehort auch 2017 zu den Wachs-
tums-Champions. Wie bereits im Vorjahr hatte
das Statistikunternehmen Statista fur FOCUS
eine Top-Liste mit 500 Firmen zusammengestellt,
die zwischen 2012 und 2015 ein besonders
hohes prozentuales Umsatzwachstum pro Jahr
erzielten.

1000 Europe’s Fastest Growing Companies Vor-
aussetzungen waren, dass die Unternehmen
eigenstandig agieren, keine Tochterunternehmen
sind, ihren Sitz in Deutschland haben und

im Jahr 2012 einen Mindestumsatz von

EUR 100.000,00 sowie im Jahr 2015 einen
Mindestumsatz von EUR 1,8 Mio. vorweisen
kénnen.

FT 1000

Europe's Fastest
Growing Companies

FINANCLAL

statista %

MaBgeblich flr das Ranking der Top-500-Wachs-
tumschampions 2017 ist die durchschnittliche
prozentuale Wachstumsrate pro Jahr auf Basis
der vom Unternehmen bestatigten Umsatzzahlen
der Jahre 2012 und 2015.

Mit einem durchschnittlichen Umsatzwachstum
von 36% p.a. in den Jahren 2012 - 2015
belegt die dbfp GmbH in der Sparte ,,Finanz-
dienstleistungen” einen beachtlichen siebten
Platz.

Wir bedanken uns bei unserem Beraterteam,
Kunden und Geschéftspartnern flr ihr Ver-
trauen, ihren Einsatz und die langjahrige Ver-
bundenheit zu unserem Haus.
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Pfefferminzia.de - Fiir Versicherungsprofis (Artikel vom 2. Januar 2017)

Wiederanlage

»ES gibt keine Vertriebsziele oder Produktvorgaben*

Jedes Jahr flieBen in Deutschland neunstellige Summen
aus ablaufenden Versicherungsvertragen auf Kunden-
konten. Wie gehen Berater mit der Wiederanlage dieser
Gelder um? Im Interview erlautert Michael Pyrtek,
Direktor der dbfp Deutsche Beratungsgesellschaft fir
Finanzplanung, die Beratungsphilosophie und berichtet
Uber Erfahrungen im Wiederanlage-Bereich.

Pfefferminzia: Herr Pyrtek, bitte erldutern Sie kurz
lIhre Beratungsphilosophie und lhre Schwerpunkte in
der Beratung.

Michael Pyrtek: Die dbfp Deutsche Beratungsgesell-
schaft fur Finanzplanung hat in ihrer Unternehmens-
philosophie ganz klar den ganzheitlichen Beratungs-
ansatz nach den Grundsatzen ,Best Select” und ,Best
Advice* verankert.

Das bedeutet konkret, dass die Beraterinnen und Bera-
ter der dbfp auf ein weitestgehend marktumféngliches
Provideruniversum in den Geschaftsfeldern Anlagebe-
ratung, Finanzierung und Versichern zugreifen kénnen.
Des Weiteren gibt es keine Vertriebsziele oder Produkt-
vorgaben. Dadurch kdnnen wir optimale Losungskon-
zepte fUr unsere Kunden entwickeln und umsetzen.
Der Fokus liegt hier auf dem Bereich der Anlageberatung,
wobei die Geschéftsfelder Vorsorge und Versichern sowie
Finanzierung deutliche Wachstumstendenzen zeigen.

Wie definieren Sie lhre Zielgruppe? Erwarten Sie einen
Mindestwert an liquidem Vermégen?

Wir beraten gerne jeden Kunden, der an einem lebens-
phasenorientierten Beratungskonzept interessiert ist.
Die Intensitat der Beratung steigt natlrlich auch mit
hoheren Vermogenswerten.

Welche Erfahrungen haben Sie in lhrem Kunden-
kreis mit dem Thema Wiederanlage von ablaufenden
Lebensversicherungen gemacht?

Wir werden bei unseren Kunden als die Ansprechpart-
ner in Geldanlage-Angelegenheiten wahrgenommen und
sind dadurch auch die ersten Ansprechpartner, wenn es
um frei werdende Liquiditat beispielsweise aus ablau-
fenden Lebens- oder Rentenversicherungen geht.

Wie gehen Sie bei diesem Thema vor? Wann und wie
sprechen Sie lhre Kunden an?

Wir kdnnen hier zwei Szenarien unterscheiden. Zum
einen sprechen wir den Kunden aktiv und friihzeitig auf
Ablaufe, die aus eigenen Abschllssen resultieren, an.
Zum anderen bekommen wir sehr oft Informationen
Uber Ablaufe aus Vertragen, die von Dritten abgeschlos-

Michael Pyrtek

sen wurden, sehr zeitnah in unseren regelmagigen
Check-up-Gesprachen mit unseren Kunden angezeigt.
In beiden Fallen besprechen wir anhand eines ausfihr-
lichen Beratungsgesprachs die personliche Situation
des Kunden, den Status quo, seinen genauen Bedarf
und seine Winsche und Ziele fur die nachsten Jahre.
Auf diese Weise kdnnen wir aus den vielfaltigen Mog-
lichkeiten unseres Portfolios im Anlage- und Versiche-
rungsbereich eine auf den speziellen Kundenwunsch
passende Losung erstellen.

Auf welche Schwierigkeiten, Nachfragen oder Probleme
stoBen Sie als Berater beim Thema Wiederanlage —
was sind hier die wichtigsten Fragen und Motive der
Kunden?

Die derzeitige Zinslandschaft, aber auch die weltpoliti-
sche Lage, verunsichert die Kunden in einem besonde-
ren MaBe. Daher ist es in unserer Beratung sehr wichtig,
die Sorgen und Angste der Kunden ganz genau aufzu-
nehmen und ein Loésungskonzept an die héchstmaogliche
Schnittmenge mit der Wohlftihlebene des Kunden und
seinem tatsachlichen Bedarf anzupassen.

Inwieweit haben Sie bei der Wiederanlage mit Kon-
kurrenz zu kampfen, zum Beispiel seitens der Banken
oder anderer Player im Markt?

Naturlich treffen auch unsere Beraterinnen und Berater
auf Wettbewerbsangebote beim Kunden. Aber hier sind wir
aufgrund unseres unabhangigen und sehr umfassenden
Produktangebots, gepaart mit der langjahrigen Expertise
unserer Beraterinnen und Berater im Geldanlagesektor,
bestens aufgestellt, den Wettbewerb aufzunehmen.

Welche sinnvollen Losungen der Wiederanlage zum
Thema Altersvorsorge schlagen Sie lhren Kunden vor?
Es ware sehr einfach, wenn es hier einen pauschalen
Losungsansatz gabe. Aber nach unserer Erfahrung ist
jede Kundensituation zu individuell, als dass man hier
pauschal vorgehen kénnte. Der Kundenbedarf und des-
sen individuelle Situation stehen im Vordergrund einer
jeden Altersvorsorgeplanung.

Wie konnte lhrer Ansicht nach die Branche das groBe
Potenzial beim Thema Wiederanlage besser nutzen?
Aus unserer Sicht ist das Kernthema die Kommunikation
mit den Kunden. Nur wer sich regelmaBig mit seinen
Kunden Uber deren finanzielle und persénliche Situation
unterhalt, bekommt auch die entsprechenden Informa-
tionen vom Kunden mitgeteilt. Das leisten wir durch
regelméBige Check-up-Termine beim Kunden.

Dieser Artikel erschien am 02.01.2017 unter folgendem Link:
https://www.pfefferminzia.de/wiederanlage-es-gibt-keine-vertriebsziele-oder-produktvorgaben-1483355145/
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syBankenwelt im Umbruch -
Die Zukunft aktiv gestalten“

EINE SOLIDE ERFOLGSGESCHICHTE Die Deutsche Beratungsgesellschaft fiir
Finanzplanung (dbfp) steigert ihr Ergebnis seit 2010 durchschnittlich um
122 Prozent p.a. und erreicht damit bestandig ihre selbst gesteckten Ziele.

In den letzten Jahren hat die Banken-
branche einen tiefgreifenden Wandel
erlebt. Die Hintergriinde fiir diesen
Wandel sind vielschichtig und werden
den Markt mit hoher Sicherheit auch
noch in den kommenden Jahren bewe-
gen. Faktoren wie eine umfassende Re-
gulierung, niedrige Zinsen, volatile
Mirkte sowie die weltweite Finanz- und
Staatenkrise bestimmen dabei die Rah-
menbedingungen.

Wunsch nach beruflicher Heimat
im Vordergrund

Daneben stellt natiirlich auch die rasante
Digitalisierung das Banking vor neue
Herausforderungen. Branchenexperten
rechnen daher in den nichsten 5 Jahren
mit dem Wegfall von bis zu 30 Prozent
aller Bank- und Sparkassen-Filialen. Fiir
Tausende von exzellent qualifizierten
Bankberaterinnen- und Beratern wird es
daher grofle Verdnderungen geben, auch
dann, wenn ihre Filiale gar nicht direkt
betroffen sein sollte. ,,Aus unserer Sicht
bieten gerade diese Verdnderungen eine
enorme Chance fiir Beraterinnen und
Berater, die langjéhrig im Bankensektor
tatig sind. Aufgrund unserer Erfahrun-
gen aus den Bewerbungsgespréichen steht
besonders bei diesem erfahrenen Perso-
nenkreis der Wunsch nach einer berufli-
chen Heimat, in der ein ganzheitlicher
Beratungsansatz ohne beraterseitige Ziel-
vorgaben nach dem Best-Select und Best
Advise-Prinzip tiber alle Geschiftsfelder
gelebt wird, im Vordergrund.

Dieses Umfeld, in Kombination mit
der partnerschaftlichen Leitkultur der
dbfp, einer entsprechenden Produktwelt
und der Unterstiitzung im Marktzugang
durch professionelles Leadmanagement
und exklusive Produkte zur Neukun-
denakquisition, stellen eine stabile
Grundlage fiir den langfristigen Erfolg

Ralf Reiniger

dar. Dabei steht die Neutralitdt und
Objektivitdt im Sinne der Kundenbe-
diirfnisse an erster Stelle steht”, sagt
Ralf Reiniger, Geschaftsfiihrer der dbfp.
,Eine weitere Erfolgskomponente fiir
die Basis des langfristigen Erfolgs stellt
auch die kontinuierliche Auswahl und
Uberpriifung der besten Produkt- und
Geschéftspartner am Markt dar. Im Ge-
schiftsfeld der Anlageberatung hat sich
die dbfp fiir eine strategische Partner-
schaft mit der Fiirst Fugger Privatbank
Aktiengesellschaft entschieden.

Kombination aus traditionellen
Werten und Innovation

Die Bank stellt das KWG-Haftungsdach
fiir die dbfp und ihr Beraternetzwerk,
verfiigt iiber eine lange Tradition und
genieft die hochste Akzeptanz auf der
Berater- und Kundenseite®, erginzt
Burkhard Stallein, Mitgeschaftsfiihrer
der dbfp. Dass sich die Kombination aus
traditionellen Werten und Innovation
auszahlt, lasst sich gut daran erkennen,
dass das Jahr 2015 trotz des teilweise

Burkhard Stallein

anspruchsvollen und volatilen Mark-
tumfelds das erfolgreichste Geschéfts-
jahr der dbfp GmbH seit der Griindung
war. Das zeigt sich in einem, tiber alle
Geschaftsfelder hinweg, deutlichen Um-
satzplus.

Weiterhin baute die dbfp GmbH
auch die Nettoanzahl ihrer Kunden und
das betreute Gesamtvermdgen (AUC)
deutlich aus. Die dbfp bietet daher ge-
standenen Bankberaterinnen und Bera-
tern eine berufliche Heimat, in der sie
selbst und ihre Kunden erfolgreich sein
konnen.

dbf Deutsche Beratungsgesellschaft
p fir Finanzplanung GmbH
Kontakt dbfp
So erreichen Sie das Unternehmen:
Anschrift: Heilbronner Strafe 150
70191 Stuttgart
Telefon: 0711 /50 62 18 92
Fax: 0711 /50 62 47 36
E-Mail:  info@dbfp.de
Internet: www.dbfp.de

Cash. 8/2016
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Pressemitteilung 25. Mai 2016

Die dbfp GmbH trotzt dem allgemeinen Trend und steigert
das Umsatzvolumen im Geschaftsjahr 2015 um rund 15%

Die dbfp - Deutsche Beratungsgesellschaft

fur Finanzplanung GmbH steigerte die Pro-
visionserldése von rund 4,1 Mio Euro im Jahr
2014 auf ca. 4,7 Mio Euro im Geschéftsjahr
2015, was einem Plus von ca. 15% entspricht.

Obwohl in der Retrospektive das Geschaftsjahr
2015 von vielen Turbulenzen, politischer Un-
sicherheit und einer hohen Volatilitat an den
Kapitalmarkten gepragt war, gelang es der dbfp
GmbH dennoch iiber alle Geschaftsfelder hin-
weg ein deutliches Umsatzplus zu generieren.

Angefangen bei den Erloésen aus dem Bereich
der Wertpapieranlage, Gber die Provisionen

im Versicherungsbereich, bis hin zu den Er-
tragen aus der Vermittlung von Krediten und
Baufinanzierungen setzte sich der positive Trend
der vergangenen Jahre fort.

Beispielhaft seien hier insbesondere die
Steigerungsraten bei den Erlésen im Bereich
der Versicherungsvermittlung (ca. +30%)

und bei der Vermittlung von Krediten und
grundschuldbesicherten Darlehen (ca. + 150%)
genannt.

Weiterhin baute die dbfp GmbH auch die
Nettoanzahl ihrer Kunden und das betreute
Gesamtvermogen (AUC) deutlich aus.

Das Geschaftsjahr 2015 war insofern das wirt-
schaftlich erfolgreichste Jahr der dbfp GmbH
seit der Griindung in 2009.

Dies ist aus Sicht der dbfp GmbH darauf
zuriick zu fuhren, dass sich der ganzheitliche
Beratungsansatz ohne beraterseitige Zielvor-
gaben nach dem Best-Select und Best-Advise-
Prinzip, Uber alle Geschéaftsfelder hinweg dauer-
haft auszahlt.

Das Ergebnis bestatigt somit, dass die hoch-
qualifizierten Berater und Beraterinnen in
Kombination mit der Leitkultur der dbfp, auch in
einem schwierigen Umfeld, eine stabile Grund-
lage fUr den langfristigen wirtschaftlichen Erfolg
des Unternehmens und der Geschaftspartner
darstellen.

Um den Erfolg und das Wachstum auch in
der Zukunft sicherzustellen, unterstitzt die
dbfp GmbH auch zukUnftig Ihre Berater und
Beraterinnen mit qualifizierten MaBnahmen im
Bereich der Neukundengewinnung, Marketing
und bei der Weiterbildung.

Die dbfp GmbH unterstreicht damit nochmals,
dass Sie fur alle am Erfolg beteiligten Parteien
des Vertrauens wert ist.

Wir bedanken uns bei unseren Mitarbeitern,
Geschaftspartnern und Kunden flr die von
Vertrauen und Partnerschaftlichkeit gepragte
Zusammenarbeit und Treue, ohne die ein
solches Ergebnis nicht moglich gewesen ware.

Die dbfp ist ein bundesweit agierendes
Beratungshaus mit Sitz in Stuttgart.

Verbreitet durch PR-Gateway
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Deutsche Beratungsgesellschaft

s WIir stehen zu dem, was wir
sagen und setzen es um*

INTERVIEW Burkhard Stallein und Ralf Reiniger, Geschaftsfiihrer der Deutsche
Beratungsgesellschaft fiir Finanzplanung (dbfp), sprechen iiber erfolgreiches
Beratungsgeschéft und Unternehmenskultur als Wachstumstreiber.

Welche Themen stehen derzeit auf der
Agenda der dbfp?

Reiniger: Ganz oben steht fiir uns, dass
wir unsere Mitarbeiter professionell un-
terstiitzen. Als Beratungshaus sind wir
gliicklich tiber Beraterinnen und Berater,
die ihren eigenen Marktzugang haben,
jedoch tun wir viele Dinge, um ihnen
neben der eigenen Akquisition von zen-
traler Seite Marktzugangspotenziale
zur Verfligung zu stellen. Zum Beispiel
durch die Zusammenarbeit mit Lead-An-
bietern oder mit Veranstaltungsreihen.
Stallein: Wir sind in diesem Jahr mit
unserer eigenen Weiterbildungsakademie
gestartet, um die ohnehin hohe Bera-
tungskompetenz unserer Berater weiter
zu steigern. Wir bieten hier unseren inte-
ressierten Geschéftspartnern eine hoch-
wertige und praxisbezogene Moglichkeit
der personlichen und fachlichen Weiter-
entwicklung, da wir der festen Uberzeu-
gung sind, dass die Qualitit der Beratung
der Erfolgsfaktor fiir eine dauerhafte Be-
rater-/Kundenbeziehung ist.

Seit der Griindung der dbfp im Septem-
ber 2009 haben Sie ein stetiges Umsatz-
wachstum. Was macht IThr Unternehmen
so erfolgreich?

Stallein: Einer der wichtigen Punkte,
weshalb sich das Unternehmen so ent-
wickelt, hat damit zu tun, dass wir ab
dem ersten Gespréch absolut ehrlich mit
einem Interessenten umgehen. Wir ma-
chen nur Zusagen, die wir auch halten
konnen. Dies zeigt sich auch an der gerin-
gen Fluktuationsrate, die im niedrigen,
einstelligen Bereich liegt.

Reiniger: Wir pflegen einen familidiren
Umgang, der sich auf alle iibertragt und
betrachten uns als Dienstleister fiir unse-
re Beraterinnen und Berater. Wenn neue
Kollegen zu uns kommen, dann sind dies
in der Regel Empfehlungen von bereits fiir
uns titigen Beraterinnen und Beratern.

&

Ralf Reiniger

Das zeigt uns, dass wir im Umgang und
in der Wertschitzung mit unseren Ge-
schiftspartnern den richtigen Weg gehen.
Fassen Sie bitte die Idee hinter der dbfp
in drei Séitzen zusammen.

Reiniger: Wir haben eine berufliche Hei-
mat fiir professionelle Beraterinnen und
Berater geschaffen, in der qualifiziertes
Geschift gemacht wird und ein attrakti-
ves Produktportfolio vorhanden ist.
Stallein: Weiterhin arbeiten wir in der
dbfp gegeniiber unseren Beratern ohne
jegliche Zielvorgaben. Wir sind der Mei-
nung, dass sich der miindige Berater die
Ziele selbst steckt und verfolgt. Mit dieser
Unternehmenskultur differenzieren wir
uns deutlich von Mitbewerbern.

Welche mafigeblichen Verdnderungen
haben Sie in Threm Geschdft in den letz-
ten Jahren feststellen konnen?

Stallein: Nach wie vor ist unser Schwer-
punktberatungsfeld die Anlageberatung.
Dariiber hinaus hat sich das Geschéft in
den Bereichen Vorsorge und Baufinan-
zierung deutlich weiterentwickelt, was
der Tatsache Rechnung tragt, dass eine
umfassende und ganzheitliche Beratung
des Kunden immer wichtiger wird.

Burkhard Stallein

Welche Produktsparte hat sich 2014
tiberproportional entwickelt?

Reiniger: Neben tiber einer halben Mil-
liarde Euro an Assets, die wir fiir unsere
Kunden betreuen, konnten wir in 2014
gegen den allgemeinen Markttrend das
Vorsorgegeschift um 60 Prozent steigern.
Die Zeichen stehen bei der dbfp weiter
auf Wachstum?

Stallein: Auch in 2015 werden wir in
den Bereichen betreutes Vermogen, Be-
triebsergebnis und Beraterzahl wachsen.
Das Ergebnis des ersten Quartals in 2015
weist eine Steigerung im zweistelligen
Bereich im Vergleich zum Vorjahr auf,
weshalb wir davon ausgehen, dass wir
auch in diesem Jahr unsere gesteckten
Ziele erreichen werden.

Kontakt dbfp Deutsche Beratungs-
gesellschaft fiir Finanzplanung GmbH
So erreichen Sie das Unternehmen:

Anschrift: Heilbronner Strafie 150
70191 Stuttgart

Telefon: 0711 / 5062 1892
Fax: 0711 / 5062 4736
E-Mail: info@dbfp.de
Internet: www.dbfp.de

Cash. 8/2015
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Auf schneliste Art vom
Know-how profitieren

TRANSFER Die Deutsche Beratungsgesellschaft fiir Finanzplanung (dbfp)
hat zum vierten Mal Berater und Kooperationspartner zu ihrer Frithjahrstagung
eingeladen, um sich Uber Finanz- und Vorsorgeprodukte auszutauschen.

Was vor vier Jahren mit einer Handvoll
Ausstellern begann, hat sich zu einer aus-
gesuchten Transfer-Tagung fiir Invest-
ment-, Finanz- und Versicherungsgesell-
schaften und den Beratern und Fithrungs-
kraften der dbfp entwickelt. Auf die rund
80 Teilnehmer wartete ein Vortragspro-
gramm tber Marktentwicklungen und
Produktlésungen sowie Best-Practice-
Beispiele und Ausfithrungen zu qualifi-
ziertem Lead-Marketing. Den stark ge-
wachsenen Zuspruch erklart Burkhard
Stallein, Geschiftsfiihrer der dbfp, so:
»Ziel war es von Anfang an, mit zwei
bundesweiten Tagungen im Jahr fiir einen
regelmaBigen Austausch aufpersonlicher
Ebene zwischen Beratern und Kooperati-
onspartnern zu sorgen. Fiir die Partner ist
es ein klarer Vorteil, z.B. in 10-miniitigen

Impulsvortragen auf ihre Produkt-High-
lights hinzuweisen und in Einzelgespra-
chen mit den Beratern an ihren Stinden
thematisch zu vertiefen.

Dieses Klima der Verstandigung mit
etablierten Marktpartnern wissen gerade
professionelle Berater zu schitzen. Denn
wer bei der dbfp seine berufliche Heimat
gefunden hat, kann auf zwei Geschéfts-
sdulen zuriickgreifen: Im Geschéftsfeld
der Anlageberatung hat sich die dbfp fiir
die Zusammenarbeit mit dem Haftungs-
dach der FURST FUGGER Privatbank
entschieden. Damit hat jeder Berater als
selbststdndiger Unternehmer Zugriff auf
iiber 8.000 Anlageprodukte. In allen an-
deren Geschiftsfeldern ist er als Mehr-
fachagent fiir die dbfp mit derzeit iiber 50
Premiumpartnern unterwegs.

der dbfp suchen?

»Wir suchen professionelle und engagierte Krafte*

Warum sollen Vermdogensberater und Fiihrungskrifte ihre berufliche Zukunfi bei

Als professionelles Beratungshaus gestalten wir in allen wirtschaftlichen und finan-
ziellen Fragen den Erfolg unserer Kunden. Professionalitit, Aufrichtigkeit und
Verlésslichkeit sind die Maximen unseres Handelns. Wir verwenden eine exklusive
Beratungstechnologie sowie die besten Finanzdienstleistungs-Ldsungen am Markt.

Was sind die Erfolgsparameter fiir mich bei der dbfp?

Sie beraten Thre Kunden in allen Fragen der Vermdgensanlage, des Vermogensauf-
baus, der Finanzierung und der Vorsorge. Dabei wihlen Sie aus einer Palette von
Top-Produkten nach Best-Select- und Best-Advice-Ansétzen aus. Sie agieren als
selbststdndige(r) Unternehmer/in im Unternehmen und erhalten hierfiir iiberdurch-
schnittliche Honorierungen im Bereich Abschluss und Bestand.

Welche personlichen Fihigkeiten und Kompetenzen sucht die dbfp?

Wir suchen Sie als Bank- oder Versicherungskaufmann/~frau bzw. Personen mit
einem gleichwertigen Abschluss. Sie tiberzeugen in der bedarfsorientierten, indivi-
duellen Vermogensberatung. Sie sind kommunikationsstark, kontaktfreudig und in
der Lage, Menschen zu iiberzeugen.

Informationen erhalten Sie von unserem Direktor Herrn Michael Pyrtek
Telefon 0681/94003849 - michael.pyrtek@dbfp.de - Bewerben Sie sich online unter: www.dbfp.de

dbfp-Tagung in Stuttgart: Hohes
Interesse an professionellem Austausch

,unsere Berater sind Profis“, sagt
Ralf Reiniger, Mitgeschéftsfithrer der
dbfp. ,,Sie haben ihren eigenen Kunden-
stamm und sie wissen, wie wichtig es ist,
Neutralitit und Objektivitit im Sinne der
Kundenbediirfnisse zu wahren.

Im Bereich Marktzugang unterstiitzt
die dbfp ihre Berater mit der Vermittlung
von Leads. Wenn die dbfp Lead Marke-
ting betreibt, dann mit qualifizierten Ad-
ressen, die mehrere Priifstufen durchlau-
fen, bevor sie in den Vertrieb gehen. Oder
auch mit Bestandsadressen von Versiche-
rungsgesellschaften. ,,Ein Riesen-Asset,
was viele andere Beratungshduser so
nicht haben®, betont Burkhard Stallein.

Mittelfristig plant die dbfp, den Bera-
terstab von derzeit 60 auf 100 zu erwei-
tern. Angesichts der Tatsache, dass die
dbfp kein Massenvertrieb ist, sondern
besonderen Wert auf Qualitit legt, eine
realistische GroB3enordnung.

Kontakt dbfp

So erreichen Sie das Unternehmen:

Anschrift: Heilbronner Strafe 150
70191 Stuttgart

Telefon: 0711 / 5062 1892

Fax: 0711 / 5062 4736

E-Mail:  info@dbfp.de

Internet: www.dbfp.de

Cash. 8/2014
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Beruflich ankommen - als Partner der dbfp!

»Zur Unternehmenskultur bei der dbfp gehort
eine partnerschaftliche Arbeitsweise. Das be-
deutet, sich auf Augenhdhe zu begegnen. Es ist
unser Ziel, Innen die Identifikation mit der dbfp
als Unternehmen und seinen Werten leicht zu
machen. Denn uns ist daran gelegen, Uber lange
Zeit lhre berufliche Heimat zu sein. Setzen Sie
Ihr Vertrauen in uns. Wir stehen zu dem was wir
sagen und setzen es konsequent um. Nur mit
herausragenden Leistungen sind wir in der Lage,
die besten Berater um uns zu wissen. An diesem
Anspruch lassen wir uns messen.“

Burkhard Stallein, Geschaftsfihrer

Ilhre berufliche Zukunft liegt in lhrer Hand!

RUFEN SIE UNS AN:

0711 506 218 92

ODER BEWERBEN SIE SICH ONLINE UNTER JETZT

dbfp.de/karriere ONLINE
BEWERBEN!

}
dbf Deutsche Beratungsgesellschaft dbfp Deutsche Beratungsgesellschaft
p fur Finanzplanung fur Finanzplanung GmbH

Burkhard Stallein, Ralf Reiniger

Heilbronner Strale 150
70191 Stuttgart

Telefon: 0711 /506 218 92
Telefax: 0711 /506 247 36

E-Mail: info@dbfp.de

www.dbfp.de



